
Invitación Efectiva



Los valores, metodologías y propuestas acá mostrados son únicamente ilustrativos
y no representan una meta, obligación ni garantía alguna a favor de los Brand Leaders por parte
de Flash Servicios Perú S.R.L. El receptor de este mensaje está en total libertad de realizar sus

acciones de acuerdo a su propio criterio y según las libertades de su negocio independiente.



El primer paso: INVITACIÓN



Consejo:Estudia. A los Top Líderes

El inicio puede ser difícil, pero 
la práctica hace al maestro



Construye tu lista

• Mercado Caliente (familia y amigos)
• No prejuzgues
• Contacto a todos inmediatamente
• Filtra



Tus contactos son tu INVENTARIO inicial en tu negocio

Mercado Caliente Mercado Frío

Construye tu lista



FILTRA a 100 para 
RECLUTAR 
a 5 

¡TÚ DECIDES!



Mucho 
interés

Quieren 
pensarlo

Nada de 
interés

90% de tu 
tiempo

10% de tu 
tiempo

0% de tu 
tiempo

Nosotros filtramos,  no vendemos



Existen 3 perfiles de personas ideales para esta industria 

Prospectos ideales

Carismáticos 
y con muchos amigos

Visionarios
y Empresarios

Buscan 
oportunidades



Hola, ¿Cómo estás? ¿Cómo está tu familia? 
¿Tienes un minuto para hablar?

¿Quería ver cómo está tu situación económica? Estás interesado en 
ganar dinero…  Si la respuesta es afirmativa 

Te voy a enviar un link para que te conectes a una video llamada y 
escuches una oportunidad de un negocio que puedes hacer desde 
casa. 10 minutos antes de que inicie, te llamaré para asegurar que 
puedas entrar. 

Pregunta con Confianza



¡NO expliques el negocio!

Si la respuesta es negativa

Le contestas “Perfecto, no te preocupes, conoces a alguien 
que le pueda interesar? Me podrías dar su contacto para 
invitarlo.

Guarda una lista de los que dijeron que SÍ y otra lista de los 
que dijeron que no. Cada 2 o 3 semanas vuelve a saludarlos.

¿De qué se trata?



Este negocio es mucho mas divertido entre 
gente con mentalidad exitosa

FILTRA hacia arriba



50 quieren ver una presentación,

2 de cada 10 se inscriben como BLs

2 de cada 10 se hacen clientes. 

80 escuchan el breve video o grabación,

Si le preguntas a 100



Los profesionales filtran a muchos 
con CONFIANZA, los amateurs 

convencen a unos cuantos con miedo




