Presentacion .
efectiva



Los valores, metodologias y propuestas aca mostrados son unicamente ilustrativos
y NO representan una meta, obligacion ni garantia alguna a favor de los Brand Leaders por

ndms Peru S.R.L. El receptor de este mensaje esta en total libertad de realizar
acciones de acuerdo a su propio criterio y segun las libertades de su negocio independiente
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La reunion previa

y posterior de Ia
Presentacion es cuando
tu Invitado decide unirse



\ 4
\@: Antes de la
£ < Presentacion
117



Baja las barreras







Un PROFESIONAL de Redes de
Mercadeo siempre actua como

uno mas del equipo y conecta
a los prospectos al Sistema.




“En Redes de Mercadeo no
importa lo que funciona, solo lo
que se duplica.”

Eric Worre



NOe desvies de la
presentacion (sistema)

Cada diapositiva tiene un guion y todos los
dias presentan los Vicepresidentes en linea

/APRENDE DE ELLOS!



Tiempos para una presentacion

Presentacion — 20 minutos con
videos y testimonios

Arranque rapido — 10 minutos

-SENCILLA — DIVERTIDA — DUPLICABLE-




Ultimos 2 minutos:
Vision, Miedo a perder la
gran oportunidad...

“2Como te ves?
.Ahorrando o ganando
dinero?”




POST REUNION



Cierre fundamental

* Dime ;fue emocionante?

e ;Qué fue lo que mas te gusto?
... Ami también
... aver ;que mas te gusto?




Cierre fundamental

Ahora imagina, con tus talentos y mis
talentos unidos, /IMAGI/NA |las
posibilidades de trabajar juntos este
nuevo proyecto...

Conozco gente que la esta haciendo
en grande...




Cierre fundamental

Te voy a hacer una pregunta directa...

¢ Cuanto necesitas hacer en tus
primeros 90 dias para tomar estar
oportunidad en serio?

S/3.500, te voy a explicar como crear
juntos un plan de arranque explosivo
de crecimiento
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Si no estan listos para comenzar

Invitalos a un entrenamiento GRATIS y
APOYATE EN LA RELACION PARA

CONVERTIRLOS EN CLIENTES
Iinmediatamente






